




RPC ajoute sa Finesse à
la gamme Folwark
RPC Kutenholz fournit son flacon Finesse de 2 litres

à Folwark, important fabricant polonais de sauces,

pour faire bénéficier sa gamme d’un

conditionnement élégant et pratique.

Folwark (www.folwark.com.pl), producteur de
sauces depuis 20 ans, est réputé, aussi bien
dans son pays qu’au-delà de ses frontières,
pour la qualité supérieure de ses produits et
leur saveur remarquable. Les techniciens de
l’entreprise améliorent en permanence les
recettes destinées essentiellement à la
restauration pour satisfaire les demandes
changeantes d’un marché en expansion.

Actuellement, Folwark propose 50 produits
standard et plusieurs dizaines d’autres
fabriqués spécialement sur commande pour
des chaînes de distribution, des hôtels et
des restaurants. Folwark a décidé de
rechercher un nouveau conditionnement
pratique pour satisfaire les besoins de ses
clients et a demandé à RPC de lui proposer
une solution. Une étroite coopération avec
les spécialistes de RPC a conduit au
lancement d’un récipient barrière Finesse
d’une capacité de 2 litres contenant une
large variété de sauces.

“Nous sommes très satisfaits de notre coopération
avec RPC Containers. Elle nous a permis de lancer un
conditionnement qui présente des qualités nouvelles.
RPC nous a également apporté le support technique
nécessaire pendant la phase d’essai.
Nous souhaitons que nos nouveaux
produits, dans un nouveau
conditionnement, ne soient pas
seulement adoptés par les clients de
notre pays, mais qu’ils permettent
aussi de développer nos opportunités
à l’export”, confirme Wlodzimierz
Kotaniec, copropriétaire de
Folwark.

Grâce à l’introduction de cette
nouvelle technologie, l’entreprise
augmente sa part de marché dans
le domaine des produits de qualité
supérieure tels que les
mayonnaises, les ketchups et les
sauces pour sandwich. Les
récipients sont aussi équipés de
pompes doseuses pour offrir un
avantage supplémentaire à la
clientèle.

La stratégie adoptée
cette année par Folwark
consiste à renforcer au

maximum sa présence sur
le marché polonais de

l’alimentation. Cette stratégie fait
largement ses preuves, le rythme de croissance
obtenu dépassant celui du secteur polonais de la
gastronomie. “Nous savons ce que nos clients
recherchent, et nous essayons de répondre à leur

demande, non seulement en leur fournissant le
produit adéquat et en réagissant aux souhaits

du marché, mais aussi en utilisant le
conditionnement de la plus haute qualité

possible. C’est pourquoi nous avons
décidé d’adopter le récipient Finesse
fabriqué par RPC Kutenholz”, explique
M. Kotaniec. “Dans le domaine des
sauces et des assaisonnements, la
demande connaît en Pologne une

croissance rapide, proche de celle
des pays d’Europe occidentale, et
la qualité des produits est
également concernée. C’est une

grande chance pour nous et nous
comptons bien saisir cette
opportunité”.

t: +49 (0) 4762 89-0
f: +49 (0) 4762 89-239

e: info@rpc-kutenholz.de

Kutenholz

COMMENTAIRE

Parallèlement, nous continuons à considérer les développements
intéressants que peuvent nous suggérer nos fournisseurs de machines de
moulage, les fabricants d’outils et les sous-traitants en matériaux. Pour RPC

Halstead, de tels développements, ainsi que les informations que nous
recevons de la part de nos clients concernant les tendances futures et les

requêtes du marché, sont de nature à alimenter le développement permanent de
la technologie du bouchage pour les années à venir.

Citons l’exemple éloquent du bouchon que nous venons de lancer pour les flacons
de sauce top-down qui, au lieu de comporter une valve constituée d’un autre

matériau – généralement de la silicone – pour contrôler le débit de produit, est équipé
d’un système spécial dans le bec. Ce dernier permet d’utiliser une ouverture plus petite

et crée en même temps une action de “rétro succion” qui refoule le produit dans le flacon pour garder l’orifice
net après chaque usage. De plus, avec cette solution, le bouchon est constitué d’un seul matériau, ce qui
accroît son potentiel de recyclage, une considération de plus en plus importante pour les distributeurs et les
fabricants.

Sur les marchés concurrentiels d’aujourd’hui, le conditionnement peut contribuer fortement à différencier un
produit et à renforcer une image de marque. Alors que les marques les plus vendues ont été généralement
aptes à  explorer le potentiel des bouchons conçus sur mesure, pour nombre de moyens et petits
conditionneurs qui souhaitaient marquer leur différence, cette option n’a pu être retenue, pour des raisons
financières.

Cependant, bien que le moulage par injection ne puisse pas
être considéré comme bon marché, des innovations récentes
telles que la possibilité d’utiliser des outils plus petits,
réalisables à l’aide des technologies les plus actuelles, font
que le développement de modèles de bouchages à la
demande cesse d’être réservé aux grandes marques.

Par exemple, dans le passé, chaque composant d’un système
de bouchage nécessitait une opération particulière, ce qui se
traduisait par un coût plus élevé. Les outils actuels peuvent
être fabriqués de façon à effectuer plusieurs opérations
simultanément.

Plusieurs de ces options étant maintenant à leur portée, les
industriels vont être capables de développer des produits qui
n’auraient pas été viables commercialement voici quelques
années. Il ne fait aucun doute que les systèmes de bouchage
ont maintenant l’opportunité de contribuer encore plus à la
réussite future des marques.

En collaboration avec RPC Kutenholz,
L´Oréal Paris a développé un nouveau
flacon séduisant pour deux produits
de haute qualité destinés au soin du
visage et commercialisés sous la
marque “Derma Genèse”.
L’Eau Tonifiante Cellulaire est présentée sous un
flacon rose clair, tandis que le Lait Nettoyant
Velours apparaît sous un flacon blanc. Les deux
produits bénéficient d’un positionnement haut de
gamme.

Les flacons de 200 ml sont fabriqués en
polypropylène random avec un outillage

appartenant au client. A l’issue du
développement, réalisé en coopération

avec L’Oréal Paris, les premières
opérations de remplissage ont eu lieu à

Karlsruhe.

Un tout nouveau flacon pour L’Oréal Paris

t: +49 (0) 4762 89-0
f: +49 (0) 4762 89-239

e: info@rpc-kutenholz.de

Kutenholz

Le film, finition idéale
pour le mobilier
RPC Cobelplast-Montonate a lancé une nouvelle
gamme de films A-PET offrant, tant sur le plan
visuel que sur le plan pratique, une finition
exceptionnelle pour l’ameublement intérieur.
“Il existe un très gros marché pour les finitions de qualité destinées
aux équipements d’intérieur tels que les portes, les cuisines et les
chambres à coucher”, commente Patrizia De Rudi, Responsable du
Développement des Activités de RPC Cobelplast-Montonate. “Tout
en servant à protéger le mobilier de l’usure et des dégradations,
l’utilisation de films colorés peut apporter une touche de séduction
à la décoration intérieure”.

Le marché de la finition est dominé aujourd’hui par le PVC, mais RPC
Cobelplast-Montonate considère que le choix du A-PET est en
mesure de fournir aux fabricants de meubles une solution fiable
offrant un aspect plus brillant, une plus grande résistance chimique
et de meilleures performances environnementales.

Le développement de la gamme démontre le savoir-faire de RPC
Cobelplast-Montonate en matière de création de films de qualité, ce
type de production requérant une technicité de haut niveau. Les
films doivent être
parfaitement lisses, sans
aucune saillie, et d’une
propreté rigoureuse, tout
en présentant des
couleurs éclatantes. La
gamme RPC comprend
actuellement 11 couleurs
différentes, auxquelles
s’ajoutent deux options
métallisées pour les
applications plus
créatives.

t: +39 (0) 331 989811
f: +39 (0) 331 908679

e: info@rpc-cobelplast-montonate.it

Cobelplast-Montonate

t: +44 (0) 1787 473224
f: +44 (0) 1787 474151
e: sales@rpc-halstead.co.uk

Halstead

Tout pot ou flacon doit être équipé d’un système de bouchage. Mais ce qui apparaît comme
un accessoire très simple peut souvent devenir l’un des éléments les plus coûteux d’un
conditionnement, et l’un de ceux dont l’élaboration requiert le plus de temps.

Dans de nombreux cas, le développement d’un nouveau
conditionnement est concentré sur le récipient lui-même :
il s’agit de mettre au point, dans les moindres détails, son
design, ses dimensions et sa décoration. Résultat : la
fonctionnalité du système de bouchage est un sujet que
l’on aborde à la dernière minute – peut-être parce qu’il
existe aujourd’hui un grand nombre de bouchons standard
et que les fabricants pensent ainsi qu’ils vont trouver une
solution “toute prête”.

Pourtant, la complexité et les performances du bouchage
peuvent être vitales pour assurer le succès du
conditionnement et, au final, du produit. Un bouchon mal
ajusté ou présentant un défaut de conception, un bouchon
qui n’est pas pratique à utiliser, qui n’est pas étanche ou
qui empêche de verser aisément le produit sera
préjudiciable à l’image de marque et découragera le
consommateur de réitérer son achat. Le choix d’un
système de bouchage doit ainsi faire partie intégrante du
programme de développement d‘un nouveau
conditionnement. Un simple bouchon peut comporter une
charnière, un opercule, un filetage, une goupille pour
obturer son orifice, et une bande d’inviolabilité. Il est
assez étonnant de constater que l’outillage utilisé pour
réaliser un bouchon sur mesure est capable de gérer une
production représentant des centaines de tonnes. 

Aujourd’hui, nous avons à faire face à des demandes plus
complexes en ce qui concerne le bouchage. Par exemple,

le marché des cosmétiques et des soins corporels commence à requérir des bouchons injectés bicolores.
Certaines formes innovantes font leur apparition, entre autres des bouchons dont le sommet est plus gros que
la base. Il s’agit en l’occurrence de défis techniques qui se répercutent jusqu’à la mise au point de l’outillage.

Il est certain que la technologie des systèmes de bouchage continue à connaître un développement rapide.
L’adjonction de tampons, de feuilles et de fourreaux, sans pour autant constituer un concept nouveau, aboutit
à une très large gamme d’applications – depuis le simple remplissage à froid  de poudres ou de liquides
jusqu’aux produits stérilisables remplis à chaud – qui font du bouchage, qu’il s’agisse de la recherche d’une
structure de bouchon parfaitement fiable ou de la sélection d’un fourreau adapté, un élément essentiel.

A u - d e s s u s  d e  t o u t
Par Phil Goodwins, Directeur des Ventes et du Marketing de RPC Containers Halstead



Pour obtenir les coordonnées précises de chaque site, rendez-vous sur :

Toutes les versions de RPC Matters (anglais, français, allemand, espagnol et polonais) sont disponibles sur
www.rpcmatters.com

Pour obtenir des renseignements complémentaires sur l’un des produit mentionnés dans ce numéro de 
RPC Matters, merci d’interroger le département commercial du site concerné.

Pour toute information d’ordre général, veuillez prendre contact avec le Service Marketing du Groupe RPC,
RPC Containers Ltd, Lakeside House, Highams Ferrers, Northants, N10 8RP, Royaume-Uni. (Siège social).

Tél. : +44 (0) 1933 414817  Fax : +44 (0) 1933 414820  E-mail : marketing@rpc-group.com

Recherche de produits et de spécifications concernant tous les récipients et les bouchons RPC à
www.rpc.eu
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L’option locale d’Associated Vending
Services : RPC Tedeco-Gizeh

RPC Tedeco-Gizeh UK a été choisi comme
fournisseur unique de gobelets en
plastique jetables par Associated Vending
Services (AVS) Limited, groupe de 26
entreprises indépendantes spécialisées
dans la distribution automatique et
opérant à partir de 42 sites situés au
Royaume-Uni et en Irlande.

Possédant une large expérience industrielle, AVS

permet à ses clients de bénéficier du meilleur

équipement en matière de distribution automatique,

qu’il s’agisse de fournir un seul site ou plusieurs sites.

AVS, qui travaille avec tous les grands fournisseurs de

distributeurs automatiques, doit impérativement livrer

des gobelets de haute qualité, et c’est pour cette raison

que le groupe s’est adressé à RPC Tedeco-Gizeh.

“Les performances constantes et la fiabilité de ces

produits sont extrêmement importantes pour nos activités de distribution automatique – peu importe que ces

produits soient bon marché s’ils ne fonctionnent pas correctement !”, explique Brian Tustain, Président-directeur

Général d’Associated Vending Services. “Nous avons donc choisi RPC Tedeco-Gizeh pour les excellentes

performances de ses gobelets, l’étendue de sa gamme de produits jetables respectueux de l’environnement, et le

savoir-faire d’un personnel dédié et expérimenté, appuyé par une équipe de vente et d’assistance hautement

professionnelle. 

Le contrat de trois ans portant sur un volume global estimé à

plus de 500 millions de gobelets, de divers modèles et diverses

contenances, sera coordonné par le site de RPC Tedeco-Gizeh

situé à Talbot, au Pays de Galles, la production et la distribution

étant ainsi assurées localement pour un meilleur service et une

réduction de l’impact sur l’environnement.

Outre le contrat d’AVS, RPC Tedeco-Gizeh a signé un accord portant sur une prolongation de deux ans du
contrat concernant la fourniture de gobelets pour la boisson et pour la distribution automatique au Groupe
Bunzl, leader des consommables non-alimentaires destinés aux hôtels, restaurants, traiteurs et secteur des
loisirs, ainsi qu’aux transformateurs et conditionneurs, avec un portefeuille de clients incluant de
nombreuses entreprises réputées.

L’accord, qui implique les marques Bunzl Vending, Bunzl Catering, Bunzl Cleaning & Hygiene, Bunzl
McLaughlin en Irlande et Coffee Point, garantit l’achat annuel de plus de 300 millions de gobelets, livrables
sur de multiples sites à travers le Royaume-Uni et l’Irlande.

Un air de famille qui met en valeur le
service de Tedeco-Gizeh
Le lancement d’un nouveau suremballage en carton très attractif pour les
gobelets jetables de RPC Tedeco-Gizeh a permis de souligner l’élégance, la
facilité d’emploi et le remarquable service dont les clients bénéficient.
Le large choix de gobelets que propose RPC Tedeco-Gizeh comporte plusieurs lignes de produits adaptées
aux différents besoins des clients en termes de fonctionnalité ou de commercialisation : la gamme B’Green
de gobelets respectueux de l’environnement, la ligne de gobelets haut de gamme B’Top et la gamme
économique B’Fair. 

RPC Tedeco-Gizeh a maintenant redessiné les cartons utilisés pour suremballer et transporter ces trois
lignes, avec une forte identité entre les familles, par une impression en couleur et une présence très visible
de la marque. Chaque boîte correspond à un type spécifique de gobelet et comporte sur sa base une bande
colorée destinée à faciliter l’identification : verte pour B’Green, orange pour B’Top et grise pour B’Fair. Des
boîtes blanches sont utilisées pour les deux premiers produits, tandis la gamme économique est emballée
sous un carton marron.

Des bouteilles vedettes de la télé
RPC a fourni un grand nombre de bouteilles à Touch Productions, société de production de télévision dont le

siège est situé à Bath, pour une nouvelle série destinée aux chaînes

Discovery Health et Virgin 1.

Cette série entièrement inédite, appelée “Le corps en chiffres”,

raconte l’histoire du corps humain de la naissance à la mort, en

utilisant des personnages surprenants, des visuels et des

technologies innovantes pour illustrer les faits et chiffres

concernant notre anatomie et pour permettre aux téléspectateurs

de voir à quel point nous sommes extraordinaires !

Dans une même séquence, elle passe en revue les liquides qui

constituent notre corps et la quantité de chacun d’eux que nous

produisons au cours d’une l’année, et c’est là que RPC intervient.

L’idée créative de Touch Productions a été de remplir des bouteilles

en plastique de formes très diverses pour représenter les différents

fluides du corps. Elles sont ensuite disposées de façon

impressionnante et très visuelle. RPC UKSC a fourni les bouteilles,

provenant des sites de Raunds, Rushden et Plenmeller, remplies de

2098,25 litres de liquides réparties en cinq catégories : salive, bile,

sécrétions intestinales, acide chlorhydrique et sucs pancréatiques.

“Le corps en chiffres” a été diffusé en septembre 2008 sur Discovery

Health et sera diffusé à nouveau en

octobre sur Virgin 1. La séquence dans

laquelle RPC fait son apparition est la

partie 5 du programme 2.

Des applications inhabituelles
démontrent la polyvalence de RPC

Un nouveau Président pour RPC
Jamie Pike a été désigné comme nouveau Président du Groupe RPC. Jamie était
Directeur Général de Foseco plc jusqu’en avril dernier, au moment où a été
concrétisée l’offre publique d’achat de Cookson Group plc sur la totalité du
capital de Foseco, pour un montant de 660 millions d’euros. Foseco était un
important fournisseur de produits chimiques spéciaux utilisés dans la fonderie et
la production d’acier, et possédait 29 usines dans 17 pays. Auparavant, il avait
géré le rachat de Foseco en 2001 par Burnah Castrol, épaulé par l’investisseur
Cinven et marqué par une émission sur le marché principal en 2005. 

Jamie avait été précédemment consultant chez Bain and Co et A T Kearney. Il avait rejoint Burmah Castrol en

1991 et était devenu Directeur Général de Burmah Castrol Chemicals avant de gérer le rachat de Foseco.

Auparavant, il avait occupé les fonctions d’administrateur à titre consultatif  de deux entreprises de FTSE

150, de RMC Group plc et de Kelda Group plc, et, entre 2001 et 2007, membre non-exécutif du Bureau

Gouvernemental de la Formation Militaire et de l’Agence de Recrutement. Il est actuellement Président du

Comité d’Assurance du Groupement de Support de Défense.

“Nous pensons que le palmarès de Jamie et son expérience en matière d’améliorations et de

développements stratégiques et opérationnels dans un certain nombre d’entreprises britanniques et

internationales le placent dans une position idéale pour diriger le Conseil d’administration du Groupe RPC

au stade d’évolution auquel le Groupe est parvenu aujourd’hui”, dit Ron Marsh, Président-directeur Général

de RPC.

t: +31 (0) 57 068 2300
f: +31 (0) 57 068 2400

e: customer.service@rpc-tedeco-gizeh.com

Tedeco-Gizeh

t: +44 (0) 1933 623311
f: +44 (0) 1933 622126

e: sales@rpc-raunds.co.uk

Raunds

t: +44 (0) 1656 749183
f: +44 (0) 1656 746761

e: renata.phillips@rpc-tedeco-gizeh.com

Tedeco-Gizeh

RPC Oakham se paie en monnaie de singe
RPC Oakham a fait don de deux douzaines de seaux de 20 litres à la “Chimp House” du Zoo de Chester, pour

le transport de la nourriture et de la boisson des primates.

La Chimp House abrite 30 chimpanzés, qui doivent être ravitaillés régulièrement en nourriture et en

boisson. Au cours de la journée, les soigneurs transportent les denrées à travers la demeure des

chimpanzés à l’aide de seaux qui avaient servi précédemment au conditionnement des huiles de cuisson. A

l’origine, il y a de nombreuses années de cela, les récipients étaient fournis par le service des repas du zoo,

mais au fil du temps, ils s’étaient dégradés et

avaient fini par devenir inutilisables.

Le Zoo de Chester a pris contact avec les

producteurs d’huiles de cuisson, clients de

RPC, qui les ont orientés vers RPC Oakham.

“Nous avons été plus que ravis de faire don de

ces seaux au zoo !”, confirme Claire Smart,

Directrice de la Comptabilité Nationale de RPC

Oakham.

En début de matinée, les chimpanzés reçoivent

deux seaux de vitamines diluées dans l’eau

chaude. Le contenu est ensuite versé dans des

gobelets métalliques que les animaux peuvent

utiliser eux-mêmes. Les nouveaux seaux de 20

litres sont alors utilisés pendant le reste de la

journée pour transporter la nourriture de la cuisine à l’enclos. Les seaux de 20 litres permettent de

manipuler une grande quantité de nourriture, tout en n’étant ni trop volumineux ni trop lourds, une fois

pleins, pour poser des problèmes de transport aux soigneurs.

“Quelques semaines après notre demande, nous avons reçu nos jolis seaux tout neufs, et les chimpanzés se

joignent à leurs soigneurs pour adresser leurs remerciements à RPC”, commente Chris Yarwood, Soigneur

Senior des Primates au Zoo de Chester. “Nous souhaitons que les récipients durent de nombreuses

années”.

t: +44 (0) 1572 723771
f: +44 (0) 1572 770472

e: sales@rpc-oakham.co.uk

Oakham
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